Das Selbst- und Standig-System

Situation und Ausloser

Vor dem Hintergrund der aktuellen Situation stellt

sich die Frage:

Wie kann ich mit dem bestehenden Personal und
begrenzten Ressourcen bessere Ergebnisse

erreichen als bisher?

Aufgabenstellung

Unser Unternehmensknowhow soll jederzeit (!)

abrufbar Kontakte zur Umsatzgewinnung erzeugen.

Herangehensweise
(Sternform-Strategie)

 ERSTELLUNG

Wen wollen wir tatsachlich erreichen?
Strahlkrafttest in Aktion. Entscheidung:
Befiirchtung, Macht oder Vision — was genau soll

adressiert werden?

5 Ergebnisse

O Anmeldezahl unbegrenzt

Interessenten kénnen jederzeit (!) teilnehmen

@ Punktlandungssystem

Genau die richtigen Adressaten werden ohne

Verkaufer-Interaktion erreicht

@ Kaufmerksamkeitswecker

Der Vertrieb hat den Interessenten sofort im

Zugriff

Mentoren in der Volllmacht

Detlef M. Korus
Charisma-Mentor
Beweise
Lebenswerk

Matthias M. Fuchs
Fokus-Mentor
Entscheidung
Lebensfiihrung

Leitfrage:

Weshalb bin ich bisher auf den herkémmlichen
Kontaktgewinnungsmethoden hdangen geblieben?

Ziel: Glaubwirdigkeit

Selbstiiberzeugung muss ohne meine

Anwesenheit méglich werden. Interessenten

wandeln sich von selbst zu potentiellen
Kunden.

® AUSRICHTUNG

Botschaft geschliffen, Ansprache optimiert fiir neue
und viel bessere Interessenten. Aufmerksamkeit fir

bessere Gesprache hergestellt.

® PERFORMANCE

Wieviele haben sich angemeldet? Wieviele einen Termin

gebucht? Wieviel Umsatz wurde erreicht?
Nachsteuerung wird zum Kinderspiel.

@ Angebot unwiderstehlich

Mehrwertvermittlung im Tausch gegen

Kundendaten

@ Digitaler Mitarbeiter

Kein Urlaub. Schlaft nie. Wird nicht krank. Und

liefert dennoch valide Ergebnisse.

Immo B. Heinrich
Vermodgens-Mentor
Wissen

Lebenswert

Inklusive:

1 Drehtag
Top-Moderator
Videoschnitt
4-Kamera-Produktion
3-Monate Validierung


https://www.linkedin.com/in/detlefkorus/
https://www.linkedin.com/in/fokus-mentor/
https://www.linkedin.com/in/immo-heinrich/
https://buy.stripe.com/dR62bC0i04ki2w8fZc

